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larutade lalana

N ~Manos a la hebra

La produccién de lanay otros
derivados del ovino son fundamentos
de la economia uruguaya desde hace
mas de un siglo. Pero nada se logra

sin gente en el campo. Los ovinos
requieren el constante cuidado
humano y eso encierra una ventaja

y una desventaja: a la vez que dan
empleo en lugares donde las opciones
son muy escasas, son desplazados por
otros rubros que no requieren tanto
personal, algo que tampoco es facil de
conseguir en la campana.



) JUEVES 09 DE MAYO DE 2013

Redactorresponsable:

Marcelo Pereira

Edicion general:

Federico Gyurkovits

Edicion y redaccion:

Amanda Mufioz

Edicion gréficay fotografia:

Javier Calvelo

Armado y disefio:
Florencia Lista

Silvana Martinez

Henry Ferndndez Souza con una
oveja merino fino, en un predio

Correccion: ' préximo a pueblo Cayetano, al norte
ese n rO a n O a l I Ia e a de la ruta 31, a 130 km de la ciudad
Rosanna Peveroni de Salto. / FOTO: JAVIER CALVELO
Cuadl es el papel de los ovinos en el total de la produccién agropecuaria es parte de lo que intenta
llustracion de tapa: responder La Ruta de la Lana. Cémo es esa produccién en la actualidad, qué tipos de productores

involucra, cdmo es la economia familiar relacionada al ovino. Las preguntas nos llevaron a viajar a
Salto, departamento que concentra la mayor produccién del rubro, a pisar el basalto y a asomarnos
a historias cotidianas que hacen parte de la cultura. “;Qué mas puedo agregar aprovechando
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La oveja en el mapa

El aire acondicionado y su impacto en la moda, la demanda y la produccién de lana

EL RUBRO OVINO significé uno de los prin-
cipales ingresos de las exportaciones de
bienes del siglo XX. Joaquin Martinicorena,
presidente del Secretariado Uruguayo de la
Lana, contrasté esarealidad conla actual: en
la década del 50 llegd a representar 60% de
las exportaciones de bienesyhoy apenas 3%.
Cambiaron los tiempos: a fines de la década
de 1960 la lana comenzé a ser desplazada
porlasfibras sintéticas; el impacto no fue in-
mediato. Australia buscé sostener el precio
guardando un stock regulador que terminé
cayendo en la década del 90, y con él1o hizo
la produccién mundial ovina. Luego, la ex-
pansion del aire acondicionado influy6 en
la moda e impactd en la demanda de lana;
las textiles prefieren las hebras de didmetro
mas fino y hacia ellas se han orientado los
productores, incluidos los de estas tierras.
En 2012 Uruguay frend el declive del
ntmero de ovinos iniciado en 1992; para
2013 se espera un leve crecimiento (en
2012 habia 8,2 millones y se estima que se
contabilicen 8,3 millones). La mejora no es
mérito exclusivo de la lana, sino que esta

apuntalada porla produccién de carne, que
es una alternativa comercial a la que Uru-
guay apuesta desde fines de los afios 90, con
el desarrollo del cordero pesado. El punto
fuerte del producto esta en la exportacion;
los principales destinos son Brasil, Chinay
la Unién Europea. El comercio exterior de
la carne tiene dos limitaciones importantes
que se estd intentando revertir: la dificultad
paraexportar a Estados Unidos yvender car-
ne con hueso (los cortes més valiosos) a la
Unién Europea, mercados vedados desde
2001 por el brote de fiebre aftosa.

En ndmeros
En el afio cerrado entre marzo de 2012 y
febrero de 2013 el rubro ovino exporté por
un valor de 361 millones de ddlares: 250
millones de lana, 80 millones de carne, 16
millones delanolina, 10,5 millones de pieles
y dos millones de animales en pie.
Elnimero de productores podrd cono-
cerse cuando estén disponibles los datos
del Censo Agropecuario 2011. Segun la Di-
visién Contralor de Semovientes del Minis-

terio de Ganaderia, Agriculturay Pesca, en
2011 habia 14.353 productores con més de
50 cabezas de ovinos. Martinicorena esti-
moé que incluyendo a quienes tienen menos
de 50 animales, deben ser cerca de 20.000
productores y que 12.000 serian de escala
familiar.

Federico de Brum, ingeniero agronomo
y productor, resumid otros aportes del ovi-
no: “M4s all4 de los nimeros, dentro de la
produccidn y la exportacién, es muy impor-
tante la inclusién social, a un nivel como no
la tiene ningtn otro rubro, ni la agricultura
ni la forestacién, creo que incluso ni siquie-
ra el vacuno. La cantidad de mano de obra
que mueve el ovino no la genera ninguno de
esos rubros, porque para trabajar la oveja se
precisa gente, ya sea para curar una bichera
o para la esquila; mueve camiones, fabricas,
peinadoras delana. Otro elemento positivo es
que estd al alcance de todo el mundo: no en
todoslos suelos de Uruguay se puede plantar
soja, no en todos los suelos de Uruguay se
puede tener un vacuno, pero practicamente
en todos se puede criar un ovino”.



Cambiar la pisada

La sobrecarga de los suelos desgasta la tierra y baja los indices de productividad

José Pedro Barran y Benjamin Nahum llamaron “ganado-mania” a la conducta
de los productores del 1900 de tener sus campos repletos de animales, sin con-
templar la calidad, ni siquiera el riesgo de muerte ante una sequia. A pesar de que
hace mas de un siglo que se sabe gue esa estrategia no conduce a buen puerto,

en muchos casos perdura.

EN La civiLizaciON ganadera bajo Batlle
(1905-1914)%, Barran y Nahum senal-
aron que la sociedad rural uruguaya
poseia dos valores supremos: “la pose-
sién de la tierra y el ganado” Atribufan
esos cultosala clase altarural que “dada
su posicién rectora dentro de la socie-
dad uruguaya [controlaba mas de 40%
del territorio nacional y mas de 50% de
los animales que iban al frigorifico],
actuaba como modelo para los otros
grupos sociales de la nacién” Los au-
tores relataron que los grandes estan-
cieros enviaban sus vacas y novillos al
frigorifico pero “su mayor satisfaccién
era observarlos campos ‘colmados”. Ci-
tando textos escritos por la Federaciéon
Ruralen 1910y 1912, dejaron sentadala
critica de ganaderos “progresistas” a sus
congéneres “rutinarios” que recargaban
los campos de ganado esperanzados
“en el nimero, no en su calidad”.

Los historiadores explicaron esa
conducta por el desinterés de los es-
tancieros de pasar trabajo e invertir en
construir tajamares, establos, alambrar
y hacer agricultura para alimentar a sus
animales. A la vez apreciaron que “de la
ganado-mania se derivala alimentacién
exclusiva abase de carneylacreenciade
que cualquier otro ingrediente es ‘indig-
no’ del hombre” “Yo no me mantengo
con yuyos, respondi6 un poblador de la
camparfia en 1916 cuando se lerecomen-
dé una dieta variada. La respuesta, ain
hoy, no nos es tan ajena.

Elbanco en casa

“El tema de la sobrecarga es suma-
mente importante porque es una de
las costumbres que nuestro productor
ha tenido histéricamente para tener
el recurso financiero: tener el capital
arriba del campo y no en el banco. El
productor grande tiene bien claro eso
y el productor familiar y el mediano lo
han mamado: les gusta ver que tienen
determinado niimero de animales. Ge-
nerar la conciencia de que teniendo
menos carga va a producir mejor no es
facil deinculcar’, reconocié José Carlos
Taddeo, responsable de Promocién y
Gestion de Desarrollo Territorial del
Ministerio de Ganaderia, Agriculturay
Pesca (MGAP).

Javier Texeira, ingeniero agréno-
mo que trabaja en un convenio entre
la Comisién Nacional de Fomento Ru-
ral y el MGAP, interpretd: “El produc-
tor, cuando tiene plata, no la guarda
en una alcancia, sino que pone masy
mas animales en el predio hasta que
viene la primera seca, todo pa’ afuera,
desastre, y empieza otravez. Si tiene po-
cos animales se siente descapitalizado.
Pone mas de lo que el campo resiste, y
la oveja tiene la capacidad de soportar:
manteniéndose viva produce lana; no
pare pero da lana’; sostuvo.

“Campos pelados” es una imagen
recurrente que da cuenta del agota-
miento del suelo. Se produce cuando
el predio, por tener més animales de los
que soporta, queda arrasado, sin pasto
ni brotes que permitan su reposiciéon

natural. En épocas de sequia, la situa-
cion se vuelve critica, insostenible. Si
bienlos campos padecen la sobrecarga
de vacunos, es mas comun que se los
cargue con ovinos, porque los vacunos
consumen mas alimento y en caso de
sequia se mueren. Como explicé Texei-
ra, las ovejas tienen la capacidad de so-
brevivir y, aunque adelgacen y no den
corderos, seguirdn produciendo lana.
“Es parte de la ventaja y del inconve-
niente’, acoto Jorge Duarte, productor
de Salto.

Desandar lo aprendido

Todos los productores entrevistados
manifiestan que cuesta entender que al
tener menos animales mejorara la pro-
duccién. Maria Teresa de los Santos,
productora y presidenta de la Sociedad
de Fomento Rural Basalto, vio la ventaja
apartir del didlogo con otros ganaderos:
“Nosotros hacfamos un mal manejo de
nuestro establecimiento. Eramos de los
productores que apildbamos las vacas
y las ovejas, no vendiamos la produc-
cién y nos apretdbamos el cinturdn,
porque querfamos tener esas reservas.
Nos abrieronla cabeza ynos dijeron que
con menos vacas y menos ovejas podia-
mos hacer el mismo dinero que con lo
que tenfamos amontonado. Yo decia:
‘Si, pero si vendemos tenemos mucho
menos. No me daba cuenta de que iba
aganar en calidad delana, en calidad de
carne, en desarrollo. Pero melo tuvo que
decir otro que si sabfa porque aprendi6
con un técnico que le dijo cémo tenia
que ser el manejo”

Por su parte, Henry Fernandez co-
mento6 que ha aprendido a cuidar la tie-
rra: “Simirés los nimeros, estoy pasado,
vivo pasado” No obstante, dijo que no
llega a tener los campos arrasados, que
trata de preservarlos justo a tiempo.

“Cuesta cambiar’, reconocié Nelson
Gutiérrez: “Yo no sé en qué va; tratamos
de estar produciendo y vendiendo, pero
siempre uno se va quedando corto [con
lo que vende] y también a veces hay que
esperar que un animal esté en buenas
condiciones para venderlo. Por estar
pasados, estdn los campos bajos. Pero
no sélo yo, hay muchos vecinos que es-
tan en la misma situaciéon. Tenemos que
cambiar la mentalidad”

Silvia Lopez senal6: “Hay gente que
no se une a las reuniones informativas
para asesorarse. Tienen un montén de
bichos, sacan una hermosa producciény
seles muere todo. Son varios los produc-
tores que tienen los campos pelados, sin
pasto invierno y verano’, lamento.

Federico de Brum, ingeniero agré-
nomo y productor del norte de Salto,
expreso que una de las principales con-
secuencias de la sobrecarga del predio
son los malos comportamientos re-
productivos: “Se generan muchisimos
menos terneros y corderos . Esa es una
pérdida econémica muy grande, pero
como no es dinero que salga del bol-
sillo, es dificil que la gente vea lo que
estd perdiendo. Es un problema, sobre
todo en los lugares donde predominan

! Barrdn, José
Pedro y Na-
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la Banda Oriental.

los productores chicos, que tienen poca
escala: si les decis que tienen que tener
menos animales entran en panico. No
obstante, ocurre en todos los niveles’.

Duarte sintetiz6: “La realidad de es-
tos pagos es desastrosa. Los indices de
terneros que sacan de las pocas vacas
que pueden mantener en esos campos
pelados llenos de ovejas son un desastre,
es lo que hace que no avancemos en los
indices de progenie de Uruguay, que no
sale de 67%, 70% alo largo de toda su his-
toria. Hay gente que tiene 80%, 90%, pero
acd hay gente que no llega a 40%, y es un
tema cultural”

Extension

“Es un tema de entendimiento. No se ha
encontrado la didéctica para llegarles
a estos paisanos, porque venimos ves-
tidos de ingenieros. La cétedra lo que
tiene que hacer es bajar escalones para
ponerse a la misma altura y verse de
frente con un paisano. Si viene como
cétedra no se va a poder entender con
un tipo que apenas tiene algtin afo de
escuela, pero ;quién es el que desciende
para hablar en el mismo idioma? Yo he
visto pocos’; acusé Duarte.

Taddeo identificé el problema de la
productividad tanto en vacunos como en
ovinos, sector en el cual el promedio de
sefialada en Uruguay es de 70%, mientras
que en otros paises ronda 120%, 130%.
“Haymucho por trabajar. Tenemos que ge-
nerar las tecnologias adecuadas para ese
tipo de productores, pero asuvezllevarlas.
Eslo que llamamos extension, pero ;cdmo
lo hacemos? ;Quién lo lleva a cabo? No-
sotros no hacemos extension, trabajamos
con el sector privado, que es el que tiene
que llevar las tecnologfas” Se referfa, por
ejemplo, a los técnicos privados que son
quienes presentaron los planes ovinos en
conjunto con los productores, y que para
ello fueron capacitados por el MGAP.

Segtn Taddeo, se estd intentando im-
pulsar parte de ese cambio mediante la
promocién del campo natural, porque “a
pesar de todoslos afios que le hemos dado
palo y palo y sequia y ganado y sequias,
inundaciones, el campo natural sigue ahi”.
“Alivids un potrero de animalesy ese cam-
ponatural comienza a poblarse de apoco,
las especies que son buenas comienzan a
aparecer, a mejorar’, agregé. Sostuvo que
a partir de la década del 60 hubo cierto
desprecio hacia el campo naturaly que eso
fue consecuencia de “copiar paquetes tec-
nolégicos de otros lados” “La revolucién
verde fue un fracaso, porque en lugar de
pradera natural se propuso plantar pastu-
ras artificiales, y en lugares como el basal-
to, donde en los veranos siempre hay seca,
se puede morir todolo que plantaste, pero
queda el campo natural. Aquello de decir
‘quemo todo con glifosato e instalo prade-
ras artificiales’ tiene un costo muy grande,
y ademads si viene una sequia, mata todo.
Eso fue parte del gran endeudamiento de
los afios 80 y 90, no sélo por eso, pero los
productores se endeudaron por tratar de
introducir mejoramiento; copiaron esta
tecnologia de Australia y Nueva Zelanda,
donde [las praderas] duraban siete, ocho,
nueve anos, mientras que acd duraban
tres o cuatro como mucho. Hoy por hoy,
gracias a técnicos que porfiaron durante
mucho tiempo con la defensa del campo
natural, en el estudio del tipo de praderas
que tenemos quedé gente que sabe del
temay la idea es comenzar a trabajar en
eso’, explicd.
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OVINOS EN LA PRENSA

Algo
anda mal

Productores de los
alrededores del lago de

la represa hidroeléctrica
Rincén del Bonete, ubicada
en el centro del pafs,
sufrieron pérdidas inusuales
en marzo, cuando se les
murieron cerca de 200
ovinos. Uno de los mds
afectados fue Ismael Araujo,
que desde hace 13 afios
tiene sus majadas en dos
islas del lago, por medio

de un comodato con UTE.
Algo similar ocurrié en 2012,
cuando en febrero y marzo
murieron 14 ovejas.

Las muestras de
animales fueron enviadas a
la Divisién de Laboratorios
Veterinarios del Ministerio
de Ganaderia, Agriculturay
Pesca (MGAP). La primera
semana de mayo Araujo
recibi6 el informe, que
asegurd que las muertes se
produjeron por la ingesta
de mielembergia, un yuyo
silvestre. Al productor no le
convence la respuesta. “Dice
que es una florcita blanca
con centro amarillo, pero
esa florcita hace 50 afnos que
convive con nosotros en el
campo, por €so no creemos’,
comentd. Afirmé que los
animales conocen su habitat
y que como saben de la
toxicidad de esa flor, nunca
la comen. ;Qué cambig?

Para Araujo, la
mortandad esté relacionada
con la contaminacién
del agua, porque ocurrié
durante los dias en que tenia
el color verde caracteristico
de la presencia de
cianobacterias. Sostiene
que el espejo de agua de la
represa estd envenenado por
la carga de agroquimicos
derivados de los sucesivos
anos de practica de
forestacion y agricultura.
Junto con el resto de los
productores afectados hardn
andlisis en laboratorios
particulares, porque
desconfian de los resultados
de las pruebas realizadas
por el MGAP.

Del total de ovinos que
tenia le quedan 172. “No
estamos perdiendo sélo 60
ovejas, estamos perdiendo
60 vellones que ibamos
a tener en noviembre, 60
corderos que pudieron
haber nacido y todo lo que
hubieran producido esas
ovejas en los afos que les
quedaban de vida. Si les
sumas seis, siete anos,
estamos perdiendo 400
ovejas mas la produccién
y los vellones, no es un
numero bajo. Nosotros
vivimos de esto’, lamento.
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Punto va, punto viene

Tejedoras e hilanderas del noreste de Canelones

MARIELA RODRIGUEZ atend{a el pues-
to la tarde que visitamos la feria que
la Asociacién de Mujeres Rurales del
Uruguay (AMRU) monté en el atrio de
laIntendencia de Montevideo duran-
te las dos primeras semanas de abril.
De pocas palabras pero de rapida
respuesta, la mujer fue contestando
las preguntas. Ella y su marido son
productores en la zona de Vejigas,
13 kilémetros al este de Tala. Tienen
algunas ovejas y ella utiliza parte de
esalana, la hila en su rueca, lalavay
la tifie; después teje en telar con ese
producto o con otras hebras que hila
a partir de tops.

Entre las prendas exhibidas en la
feria, mostré un chaleco hecho por
ella en telar, con hebras de colores lo-
gradas a partir de remolacha, yerba,
té, anil yliquenes de la madera. Poco
después, un matrimonio europeo se
lo comprd; vender no es su tarea pre-
ferida, pero al estar alli presenci6 la
valorizacion de su trabajo. La feria fue
un éxito para todo el grupo: vendieron
buena parte del stock, incluso articu-
los que ya pensaban desarmar para
reutilizar la lana.

Inicios
“Empezamos a fines de 2008, con
Carmen [Hernandez], una compa-
fiera con la que teniamos ganas de
hacer una actividad que fuera comun
a las mujeres. Ella sabia tejer, hilar y
usar el telar. Nuestras primeras reu-
niones fueron en la plaza de Tala;
ése fue nuestro lugar de nacimiento.
Decidimos hacer un llamado por la
radio para convocar a mujeres rura-
les’, cont6 Hortensia Brites, que no es
tejedora pero ha sido un pilar en la
construcciény crecimiento del grupo.
Hortensia fue fundadora de AMRU y
vive a 17 kilémetros de Tala, con su es-
poso, en un predio de seis hectéreas,
donde tienen cerca de 50 ovinos.
Comenzaron a reunirse en el
rancho del Viejo Pancho, ubicado en
Tala y de propiedad municipal; te-
jlan y vendfan al impulso del boca a
boca. Obtuvieron un fondo de 3.000
pesos de AMRU para comprar lana 'y
de cada prenda vendida empezaron a
destinar un porcentaje para formar un
fondo para reponer la materia prima.
En 2009 se presentaron a un llamado
a emprendedores del Ministerio de
Desarrollo Social (Mides); recibieron
un préstamo de 15.000 pesos para
comprar ruecas y lana, y accedieron
a capacitacion en costos y marketing.
Fortalecieron los conocimientos de
tejido mediante un curso de valida-

1860: los productores
vacunos comienzan a
integrar a los ovinos.
Inicio del proceso de
merinizacién, que
sustituye a las razas
criollas.

El grupo Waird, que en guarani significa “lo que trajo el viento”, estd conformado
por unas 12 mujeres que residen en zonas rurales aledafias a la ciudad de Tala;
son amas de casa y trabajadoras rurales que en los tiempos libres, generalmente
durante la noche o en dias de lluvia, son atrapadas por ruecas, agujas o telares.
Aunque sea con periodicidad regular, la actividad les reporta ingresos econémicos.
Pero la tarea encierra otro beneficio incalculable: la lana es una excusa de reunion
que repara, en cierta medida, un entramado social debilitado por el éxodo rural y
por la ausencia de espacios de sociabilizacion.

cion de talleres en la Universidad del
Trabajo del Uruguay, donde también
recibieron contenidos de matematica
y espafol.

En 2012, por intermedio del Mi-
des, el colectivo contd con el apoyo
de alumnos de la carrera de Disefio
Industrial de la Universidad de la Re-
publica, que contribuyd a uniformizar
las prendas y buscar una identidad;
Hortensia resalté que fue una expe-
riencia transformadora, porque partié
delos saberes de las mujeresy conso-
lidé la valoracién de lo que se hacia.

Crecimiento

Elida Estévez tiene 41 afios y vive fren-
te a la casa de Mariela, en Vejigas. Se
unio al grupo hace un afo. Trabaja
algunos dias en un invernédculo y el
resto del tiempo lo dedica a las tareas
dela casaydel predio: con su marido
tienen cinco hectareas, en una de ellas
tienen viiiay en las otras cuatro crian
terneros con su hijo. No puede trabajar
todos los dias en el invernaculo ni con
los tejidos porque también cuida a sus
padres, pero todos los viernes asiste a
lasreuniones del grupo, que se hacen
en Tala, enla casa de una compariera.
Dice que alli planifican yrecuentan el
material, pero destaca: “Y un rato se
conversa, vamos a distraernos un rato,
mads que a otra cosa”.

Nosrecibié en su casa un domin-
go de manana; habia conseguido una
rueca prestada para mostrarnos como
se hilaba. Sus manos iban rapidoyco-
nocian de memorialos movimientos;
cuando vencié la vergiienza su nieta
de tres anos trep6 a su falda y Elida
siguié moviendo el pedal de la rue-
ca con la nifia encima, todo era parte
de una rutina. Antes de casarse, Eli-
da tejia crochet, pero los quehaceres
del hogar la absorbieron; hace poco
volvié alas agujas. Conté que le gusta
tejer pero que no puede dedicarse a
eso porque el ingreso no es seguro: se
vende cuando hay alguna exposicién
y €s0 no siempre ocurre.

Hortensia rescaté la funcién so-
cial del grupo, dijo que cuando pasan
varios viernes sin verse, las comparie-
ras comienzan a llamar para retomar
los encuentros. “Estas son zonas en
que las mujeres estdn muy solas por-
que la emigracién ha sido bastante di-

1860-1880: periodo de
crecimiento de la produc-
cién lanera: se convierte
en uno de los principales
ingresos agropecuarios.

ficil y los que no han emigrado y son
jévenes, estan todo el dia trabajando.
No tienen aquello que tenia la socie-
dad rural hace 30, 40 anos, cuando
los vecinos se visitaban entre ellos,
entonces estds mds incomunicada
todavia” Agregé que el aislamiento
es més perjudicial en los casos en
que existe violencia doméstica. “No
s6lo es un grupo de lana, el dinero
es importante y es la justificacién de
saliry demostrar en la casa que gands
dinero’, remarcé.

Los precios de las prendaslos fija
cada tejedora con el asesoramiento
delresto. “Tal vezlos precios estdn ba-
jos’ reconocié Hortensia, pero resalté
la necesidad de vender el producto.

Perspectiva

“Nuestro gran problema sigue siendo
el lugar, en los pueblos no hay lugar
donde reunirse’, lament4 Hortensia.
Dijo que diferentes autoridades lo-
cales de la intendencia les prometie-
ron un espacio, pero que eso nunca se
concretd. Ahora estan elaborando un
proyecto para que una ONG les finan-
cie la construccién de la sede dentro
de la Sociedad de Fomento Rural de
Tala. Necesitan el local para armar un
taller de tejido, porque si bien mu-
chas tejen en sus casas, es necesario
profundizar y homogeneizar conoci-
mientos. También aspiran a integrar
a algunas jovenes.

Cristina Ramos, una de las inte-
grantes del grupo, es tejedora a maqui-
na y se unié cuando escuchd el aviso
en la radio: queria aprender a hilar y a
tejer en telar. Espera que pronto pue-
dan montar el taller. Mientras tanto,
aporta alguna prenda tejida a maquina
y disfruta de salir a vender, porque eso
le permite conocer otras personas. Vive
con su marido, entre San Jacinto y Tala,
en un predio de cinco hectéreas en el
que crian terneros y cerdos. Atendia el
puesto dela feriade AMRU unatarde de
la segunda semana de abril. Su vincu-
lo inicial con el tejido también tuvo un
condimento social. Riéndose lo reme-
mora: “Antes cuando iba al liceo, no sé
sinoshabiadadolamodaesa, quetodas
haciamos cuadraditos de crochet para
hacer almohadones, tejfamos sentadas
en los bancos de la plaza de Tala mien-
tras esperabamos el 6mnibus”.

1908: récord de produccion
ovina: 26,9 millones.

1912: introduccién de laraza
merilin en Uruguay.

1914-1918: Primera
Guerra Mundial.
Uruguay exporta
lanay carne para
los ejércitos.

Nombre: ideal o polwerth. Ovino muy rustico,

de tamafio mediano, que se adapta a climas
templado, calido, semidrido a humedo.

Origen: australiano, cruza 3% merinoy % lincoln.
Propésito: lana, pero tiene buena carcasa.
Pelaje: vellén semicompacto o compacto, buena
longitud de mechay en bloques, de buena finura
(22-27micras).Cara con poca lana.

Peso: machos de 85-95 kg y hembras de 55-60 kg.
Cabeza: hay dos variedades (mochasy con
astas); tienen mucosas despigmentadas.

Patas: medianas, cubiertas de lana; pezufias
blancas.

Presencia en Uruguay: 8%.

TEXEL

Origen: holandesa desarrollada a partir de old
texely lincoln. Ovejas que procrean mellizos e
incluso trillizos.

Propésito: carne, de excelente calidad.

Pelaje: vellén de poca extension. El de los machos
promedia los 5 kgy el de las hembras, 3,5 kg.
Formato cuadrado. Didmetro de fibras de 26 a 30
micras. Lana blanca, con buen rendimiento
allavado.

Peso: gran desarrollo fisico y mucha precocidad,
alcanzan los 45 a 50 kg el primer afio. Los carneros
adultos alcanzan pesosde100a120kgylas
hembras adultas de 70 a 85kg.

Cabeza:sinlana. Arcadas orbitales salientes.
Orejas grandes, de insercién alta. Mucosas nasales,
labios y bordes de lagrimales con pigmentacion
negra. Mocha en ambos sexos.

Patas: sin pelo. Fuertes y largas, con pezufias
negras.

Presencia en Uruguay: menos de 2%. Primeros
importados en1970.

T 1935: creacion de la Comision
Honoraria de Mejoramiento Ovino.

[ 1940: comienza
el proceso de
corriedalizacion.




La CharrUa

Tejer en Pepe NUiez

Su taller, rodeado de plantas y arboles, queda al costado de su casa. La sala es
pequeiia y calida: sacones, mantas, cubrepiés, ponchos y chalecos atestiguan
decenas, cientos de horas de trabajo. Contra una de las ventanas tiene la rueca
y, proximo a la otra entrada de luz, un telar de méas de dos metros de largo: la
medida necesaria para fabricar colchas de dos plazas. Alli pasa buena parte de
sus jornadas Sandra Ferrén, artesana de Pepe NUfiez.

LLEGO A ESE PUEBLO hace cerca de 20
anos, cuando se cas6 con un lugareno,
Javier Gutiérrez. Es oriunda de Quin-
tana, pueblo vecino a Pepe Nunez.
Tiene 37 afos y teje en dos agujas
desde que tenia cinco. Durante unos
cuantos anos se dedicé a las tareas de
su casay a criar a sus hijas, que ahora
son adolescentes y estudian en el liceo
de Tacuarembd. Hace siete anos llegé
alazonauna profesora para dictar, du-
rante nueve meses, un curso de hilado
y telar, por intermedio del Proyecto
de Desarrollo Social de las zonas més
pobres del Norte de Uruguay (conoci-
do como Prodenor, del Ministerio de
Vivienda, Ordenamiento Territorial y
Medio Ambiente, la Comisién Euro-
pea y MEVIR). Sandra lo cursé junto
a dos compaiieras con las que formé
un grupo. Le llamaron Las Charruas,
en referencia al nombre original del
pueblo (ver recuadro).

Laemigraciény el despoblamien-
to en esa zona rural saltefia son im-
portantes. Hace cuatro afios el grupo
se desarmd, por motivos que pueden
considerarse tipicos de larealidad del
lugar: una de sus comparieras se fue a
vivir a la ciudad con sus hijos yla otra
se mudoé a un establecimiento donde
trabaja y le dan hospedaje. Sandra
continud sola y pasé al singular el
nombre del emprendimiento.

“Tiene que gustarte”

Sélo una parte delalana que hila pro-
viene de las ovejas del campo familiar.
Trabajar de la lana del vellén lleva el
doble de esfuerzo porque implica la-
varla y secarla; generalmente sélo la
usa para hacer jergones, ya que hacer
mantas le insumirfa mucho tiempo.
“Es muy pesado el trabajo. Hace siete
anos que trabajo laruecayla columna
ya lo siente. Paso todo el dia sentada.
Una manta lleva cuatro, cinco dias de
hilado, s6lo de hilado’, describid. Por
esarazon, combina su produccién con
lana mecha, que aunque seamés cara,
ya viene pronta para usar.

Sandra armé su taller con el apoyo
de otro proyecto, Un Salto para Todos
(de la Intendencia de Salto, la Oficina
de Planeamiento y Presupuesto y la

T 1966: fundacién
del Secretariado
Uruguayo de la
Lana (SUL).

Unién Europea), que también le finan-
ci6 la compra del telar. El taller mejoré
su rutina: “Trabajo todo el dia y me
rinde, estoy en casa cocinandoy estoy
aci en el taller’, cuenta.

Y si bien dice con seguridad que
es lo que le gusta, al mismo tiempo
reconoce la realidad: “No es rentable,
no vivis de esto. Mi esposo trabaja en
el campo todo el dia, si no, no darfa.
Acé no hay mercado, ése es el tema”.
Sus prendas no encuentran cabida en
el campo ni en Tacuarembd, que es la
ciudad més cercana. Salto queda a 180
kilémetros, alli si el mercado es mas
amplio y una sefiora comercializa sus
articulos, pero el pasaje le cuesta 400
pesos (el 6mnibus pasa por la ruta 31,
a20kilémetros del pueblo; por esos 20
kilémetros hay quienes cobran hasta
400 pesos). Ir y venir a Montevideo,
uno de los mejores puntos de venta,
le sale 2.000 pesos.

Las buenas ventas las hace en
ferias y exposiciones. Para eso nece-
sita un buen stock, al menos 40 o 50
prendas, que justifique el transporte
y el costo del puesto en los casos en
que debe pagarlo. Su fuerte son las
prendas de lana. Cuenta que las de
hilo “no son muy vendibles’, por eso
durante el verano se dedica a hacer
stock. Al mismo tiempo, primavera y
verano son buenas épocas para hilar,
porque aunque se haga a partir de top,
debe usar un fijador con agua caliente
para que no se deshilache la hebra, y
luego secarla.

Sandra muestra cdmo se usa el te-
lar y el insospechado trabajo que hay
detrés. Para hacer una manta de dos
plazas debe hilar 130 hebras, una por
una. Mediante una aguja que llaman na-
veta va colocandolas transversalmente,
paraluego ajustarlas con el peine, ylen-
tamente se va formando la trama.

Comparte que aveces, cuando tie-
ne muchos pedidos, le vendria bien
tener una persona que la ayude, pero
ala vez indica que “no es fécil conse-
guir” A una de sus hijas le gusta tejer
en crochet y cuando puede, la ayuda
con las terminaciones.

“Confeccionar una prenda lleva
dias” Y son dias, literalmente. De no-

T 1970: introduccién de la
raza texel en Uruguay.

ovinos.

T 1990: caida del
sistema regulador
de precios
australiano.

T 1991: seregistran
25,9 millones de
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che no puede usar el taller porque no
cuenta con luz eléctrica; cuando tiene
que terminar un trabajo, ademas de
destinar la tarde entera, comienza
mds temprano en la manana. Aun
asi, de noche, en su casa, le dedica un
tiempo a las terminaciones de cada
confeccién, conla energia acumulada
en una baterifa cargada por un panel
solar.

1997: SUL inicia el
operativo cordero
pesado.
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Pueblo Charrda. por (a via de los hechos, el lugar adop-
t6 el nombre de Pepe NUiiez, que era el almacenero de la zona.
Muchos habitantes reivindican que se vuelva al nombre original.
De hecho, a fines de la anterior administracién departamental
hubo una votacion para que los pobladores eligieran uno de los
dos nombres. Charria fue el ganador, pero la escasa diferencia
de votos y el cambio de gobierno dejaron la iniciativa por el
camino. La polémica sigue abierta.

T 2000: aumenta la introduccién
de nuevas razas de lanas finas
para aumentar la rentabilidad.

T 2012:10% de recuperacion
del stock ovino: se registran
8,2 millones de animales.

2011: se registran
7.4 millones de
ovinos, punto mas
bajo de la caida
iniciada en1991.
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Campos de piedra

Crénica de un viaje en suelos de basalto

LA RUTA 31 atraviesa el departamento
de este a oeste, uniendo la capital de
Salto con la de Tacuarembé. Si se tiene
en cuenta que se trata de unaruta nacio-
nal, sumantenimiento es bastante malo,
pero si se la compara con los caminos
que vendrian después se asemeja a una
moderna autopista. A 107 kilémetros de
la ciudad de Salto, ala izquierda se abre
una carretera de balasto. Un cartel anun-
cia que conduce a Cayetano, un pueblo
que figura en los mapas més detallados
de Uruguay. Al comenzar a transitarla
la dimensién del tiempo cambia. El
trayecto es desparejo, con zanjas y pie-
dras sueltas, interrumpido por cursos de
agua que crecieron con la lluvia del dia
anterior; debemos descenderla marcha
alamitad.

Hay una casa cada tanto. Vacunos
y ovinos que pastan en predios alam-
brados y también sueltos, al costado
de la carretera. Hay s6lo un medio de
transporte colectivo, que tres veces
por semana une Salto con Masoller,
pasando por unos 15 pueblos alo largo
de 500 kilémetros; cada viaje demora
siete horas.

La zona presenta una de las densi-
dades poblacionales mas bajas del pais
y el atraso de los servicios bésicos es
enorme: recién estd llegando la electri-
ficacidn, el agua es de pozoy el servicio
de telefonia, limitado; no hay mas oferta
educativa que las escuelas rurales y el
acceso a puestos de salud es casi nulo.
Vivir allf no es barato. Por mencionar
s6lo un ejemplo: como no hay energia
eléctrica, las heladeras son a gas y con-
sumen una garrafa por mes, a un costo
que incluye el del traslado.

Pese a que la zona tiene menos po-
bladores que afios atras, Texeira rescata
queenelbasalto “hayun montén de pue-
blos’ como noloshayenzonas agricolas
de Salto, y que su presencia se debe a “la
cantidad de productores chicos, porque
en la zona de los suelos mds duros es
donde estd mas distribuida la tierra”

Cayetano

Viven 300 personas. En la zona se en-
cuentra la casa de Henry Fernandez.
Arrienda las 300 hectéreas (indice Co-
neat80) del lugar donde vive; los ovinos,
1.300 en total, son su sustento.

Henry vive con su compafieray sus
doshijas. Vivié enla ciudad peroalos 18
anos opto por irse al campo. Comenz6
siendo asalariado pero se las ingenid
parahacerse de su propia majada. “Tuve
buenos patrones; me daban animales
para criar, fui juntando. Peso que agarra-
ba, peso que ponia en vacas o en ovejas
que fui criando en la calle”.

Pudo arrendar un predio donde
criar a los animales. La sequia de 1989
fue fatal, vendio las ovejas y salvo parte
del capital, lo que le permitié, mas ade-
lante, volver a comprar. En 1996 se mudé
al predio donde estd ahora. La seca de
1998yla crisis de 2002 fueron lapidarias;
yano pudo recuperar el ganado vacuno
pero, aunque la redujo, logré salvar los
ovinos. “Siempre me quedé con ovejas.
La oveja te da la plata de todos los dias.
Porpoco quevalga, tenés el consumo [de
carne] y la lana. En tiempos de crisis, si
no tenés paravender un camién entero,
vendés una oveja, un cordero y te da pal
mes. Elganado [vacuno] es complicado,
precisa mucha comida y en épocas de
secano se salva” En su eleccién inciden

Salto es la meca, dijimos, y alla fuimos. Las tierras que rodean
a la capital saltefia no son, justamente, las que hacen que el
departamento sea el mayor productor de ovinos; en esa franja
predominanlasplantacionesdecitricosyla horticultura.Es hacia
el estey el noreste, en suelos superficiales de basalto, donde se
concentra el mayor nimero de ovinos. “Es la zona ovejera por
excelencia, o por exclusion”, adelanta Javier Texeira, ingeniero
agronomosaltefio que trabaja en un convenio entre la Comision
Nacional de Fomento Rural (CNFR) y la Direccién General de la
Granja del Ministerio de Ganaderia, Agriculturay Pesca (MGAP).
Su contactonossirvid dellave para conocer a productores cuyas
casas se ubican en un horizonte casi infinito.

otros factores: “Cuando tengo que juntar
una vaca ando rezongando y si tengo
que juntar una oveja ando contento. La
ovejala aprendi a manejar, convivo con
ellay me da plata”

;Se vive bien criando ovinos? “Se
vive; no se tira manteca al techo, pero
se vive bien”. Su casa es humilde y hace
menos de un mes que tiene luz eléctrica.
Trabaja entre diezy 15 horas por dfa, sin
domingos ni feriados.

A comienzos dela década del 2000,
animado por uno de sus ex patrones,
pasé a integrar el Club Merino Fino,
un emprendimiento de la Central La-
nera Uruguaya (CLU) para aumentar
la produccién de lana fina (de 17 a 20
micras de didmetro) y superfina (de 15
a 17 micras). Fue sustituyendo su ma-
jada corriedale por esta otra, cuya lana
se paga al doble; tiene un promedio de
18,6 micras.

Sus conexiones conla CLU, alaque
le vende la lana, y con la Sociedad de
Fomento Rural (SFR) de Mataojo le han
permitido acceder a planesybeneficios
a los que de manera individual no hu-
bierallegado. Como vedette, exhibié un
carnero merino superfino que recibi6
hace poco de la CLU, que le permitira
afinar su majada; mediante planes del
MGAP consigui6 fondos para alambra-
dos, semillas y fertilizantes para hacer
pequeiias praderas.

En el basalto superficial también se
siente el aumento del valor de la tierra.
Han llegado ganaderos del litoral que
arrendaron sus campos fértiles para
agricultura. Locatarios como Henry
sienten el impacto. Si un dia la duefia
le pide 90 ddlares por hectérea, o quie-
re vender el campo, sabe que no podra
pagarlo. Por eso aspira a que el Instituto
Nacional de Colonizacién (INC) compre
elpredio aaquellos duefios que quieran
venderlosy cuyos arrendatarios (quelle-
ven afnos en el lugar y vivan de él) no
puedan adquirirlos. “En Mataojo hay
quienes viven en predios de 100y pocas
hectareas con indice Coneat 40 hacen
changas también, pero viven con ese
cuadrito. [El presidente del INC, Andrés]
Berterreche nos dijo que eracomplicado
comprar campos chicos, el minimo de
ellos es 500 hectéareas. Habrfa que buscar
la forma; esta zona se despuebla y si no
pasa eso, s6lo van a quedar los grandes.
Si se quiere que ande gente en el norte,
en el noreste, en estos campos duros que
no son paraagricultura, algo de eso tiene
que pasar”.

Zanja del Tigre

El poblado no figura en el mapa, pero si
el area mayor que lo comprende: Matao-
jo. Ya era de noche cuando dejamos la
casade Henryparairala deJorge Duar-
te y Elena Esteves. Las dificultades para

transitar el camino se incrementaron
porque los cursos de agua que tapaban
la carretera eran mas importantes que
los anteriores. No se vefa ni una luz en
elhorizonte. Tardamos més de unahora
en hacer 30 kilémetros.

La casa de los Duarte, con una an-
tigiiedad de 100 afios, es amplia y c6-
moda. No tiene corriente eléctrica, pero
un motor permite usar energia hasta la
horadeirse adormir. El predio tiene 413
hectéreas (promedio de indice Coneat
50) y el rubro principal es la recria de
vacunos (tienen 400 terneros). Como
ingreso complementario, tienen 500
ovinos. “Hace unos anos en este predio
hubo 3.3001anares’, rememora Duartey
esboza las causas del descenso. Explica
que en aquella época no habia jabali y
que la crisis que comenz6 con la caida
dela “tablita’; enla época dela dictadura
militar, se agudizé con la seca de 1988-
1989. Agrega quelarentabilidad terminé
de desplomarse con el brusco descenso
del precio de la lana a comienzos de la
década de 1990, cuando cay0 el stock
regulador australiano.

“La oveja da trabajo y necesita de
una especializacién, una cultura de
oveja que se perdi6 por diez, 12 afos
de ostracismo, de quelalanano valiera
nada” Elena es profesora de literaturay
lamadre de Duarte era maestra. Cuan-
dolasituacion con el lanar se complicé,
encontraron alternativas laborales en
la ciudad.

“La paisanada que vive aca es una
cosa impresionante; a los tipos hay que
hacerles un monumento porque fue-
ron los que quedaron con las ovejas y
los que quedaron arriba de esta tierra.
En Soriano hay tierras que tienen indice
Coneat 180y acd hay quienes tienen 30
de promedio. Yo traigo a los genios de
Sorianoy los pongo arriba de un indice
30 y no sacés ceniza pa repartir, mien-
tras que si llevés a un paisano de aqui,
que sobrevive arriba delas piedrasy que
cria a su familia, y tira unas semillas, se
echa a dormiry saca un vergel. Esas son
las realidades distintas de un ladoy del
otro, que no se pueden comparar. Enla
crisis [provocada por la caida del pre-
cio de la lana] las grandes superficies
desaparecieron, sellevd alos que tenfan
25.000 hectareas de campo. Quedaron
los chicos’; valora.

Los Duarte volvieron al campo
“cuandola cosamejord’, perono querian
saber nada con las ovejas: “Las que pre-
cisdbamos para el consumolas compra-
bamos” “Un dia, un amigo me muestra
unarazaque inventaron los australianos
en el tiempo de la gran crisis: el merino
multipropésito, que da una muy buena
carcasa carnicera y una lana muy fina),
acota. El negocio volvié a ser rentable.

Los ovinos fueron desplazados del
pedestal en el predio de los Duarte, pero
el tema les apasiona y el animal man-
tiene su prestigio en aperitivos, cenas
y almuerzos.

A la mafana siguiente visitamos a
Silvia Lopez, que también vive en Zanja
del Tigre . Lamujer habia anunciado que
temprano tenfa que arrear unos anima-
les. La manada de vacunos se anuncié
antes que ella: los trafa a caballo con su
compainero.

Silvia tiene 53 afios y vive alli desde
que nacié; heredé parte del predio de
440 hectareas que usufructda. Su ingre-
so principal sonlos 450 ovinos merinoy

tiene ademads 100 vacunos. Cria ovinos
desde hace 20 afios. Rememora que
llegé a tener 1.500, pero aprendié que
“es bueno criar menos y més buenos”.
La productividad del predio es bastan-
te baja, tiene indice Coneat 44. Su lana
es muy fina: promedia las 16 micras de
diametro. “Andamos en la gestién de la
luz’) dice, al tiempo que da cuentadelas
restricciones y lo caro que es vivir asi.
Mientras charlamos, una cachorrita ju-
guetea y ladra para que la suelten; serd
una nueva aliada: “Los perros me ayu-
dan, no hay gente para contratar”.

Silvia estd 4avida de informacion.
Trata de asistir areunionesylee lasrevis-
tas especializadas quelellegan. Técnicos
de la sede de Tacuarembd del Instituto
Nacional de Investigacién Agropecuaria
le propusieron unaexperiencia conjunta
yaceptd; sabe que puede aprender sobre
el manejo del predio. Esta en contacto
con técnicos del SUL; con ellos hizo el
curso de acondicionamiento de lana, lo
quele permite esquilary clasificarlalana
de todas sus ovejas. Las oportunidades
enlazonano abundan, perolas aprove-
cha: si en pueblo Fernandez se abre el
curso para terminar Ciclo Bésico, ird. Se
ha beneficiado con algunos planes del
MGAP para productores rurales, con lo
que ha financiado parte del pozo semi-
surgente, alambrados y recientemente,
con la ayuda del Plan Ovino sumado a
capital propio, compré cuatro carneros
que mejorardn su majada.

Pepe Nifez

El trayecto para llegar sigue siendo si-
nuoso; en el medio esta Quintana, un
pueblo que tiene luz desde hace poco
y representa la ilusién de que la elec-
trificacién llegue pronto a Pepe Nufiez.

Nelson Gutiérrez hace mas de 40
anos que vive alli con su esposa, Gladys
Mirazon. Sus tres hijos también estan en
el predio, que retine unas 1.400 hect4-
reas, con42 de indice Coneat, promedio.
Nelson tiene cerca de 2.000 ovinos; sus
hijos, unos 700.

“El trabajo en campaia es muy sa-
crificado, a veces andamos cansados y
no dan ganas de salir pal campo, pero
hay que salir igual’, dice Javier, uno de
los hijos. Cuenta que en verano tuvieron
que curar, dia por medio, a 200 ovejas
que se habian abichado; también los
afectan los parésitos e indica que los
remedios “son caros y no dan resulta-
do” (no hacen analisis de resistencia a
medicamentos).

Nelson tiene 73 afos y mas de 50
criando ovinos. Empez6 con su padre en
Tacuarembd; tenfan merino. Luego opté
por corriedale —-que es mas resistente
a algunas enfermedades-, pero hace
cinco afos, junto con sus hijos, volvié al
merino, para afinar la majada. También
incorporaron vacunos como comple-
mento, pero su preferencia son los ovi-
nos: “Esmuy entretenido trabajar conla
oveja. Son varias las tareas que hay que
hacer: el desoje, curarlas, cortarles las
pezunas’, describe mansamente, como
sifuera un pasatiempo. Cuenta que tuvo
lasuerte de poder trabajar con sus hijosy
de que hay mucho companerismo entre
ellos. Si no fuera asi, no podria seguir:
“Cada vez se esta poniendo maés dificil
conseguir gente para trabajar, es muy
poquita. Puede ser que ahora, sivienela
luz, si se tuviera mas comodidad, haya
mas gente. Pero no la veo”.
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Henry Fernandez Souza, Yusara
y su hija Marisol en un predio
proximo a pueblo Cayetano.

FOTOS: JAVIER CALVELO

Ismael Gutiérrez, en
la casa de su abuelo
en Pepe Nuiiez.

Sandra Ferron en su taller de hilado, tejido, exposicion y venta La Charrua,
en Pepe Nufiez o pueblo Charrua.

Jorge Duarte y Elena Esteves,
en Zanja del Tigre.

Silvia Lépez, en la puerta de su
predio de Zanja del Tigre.
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Entrando al territorio

Entrevista con José Carlos Taddeo

Es veterinario, trabaja desde 2006 en
el Ministerio de Ganaderia, Agricultu-
ra 'y Pesca (MGAP) y hace dos afios
asumié como director de Promociony
Gestion de Desarrollo Territorial de la
Direccion General de Desarrollo Rural
(DGDR).EselrepresentantedelMGAP
en la Junta Directiva del Secretaria-
do Uruguayo de la Lana (SUL). Entre
semana vive en Montevideo; su casa
gueda en Tambores, departamento
de Tacuarembo6, donde administra un
establecimiento agropecuario. “Es el
vinculo que me queda. Es lo bueno
que tiene, porque la cabeza piensa
segun donde se pisa. A veces estoy
pisando mucho Montevideo y tengo
gueira pisarun poco de territorio, de
gramilla o de piedra”, especifica.

-La DGDR es relativamente nueva:
se creo en 2008. ;Cuil es el foco del
trabajo?

-Ladireccién de desarrollo nos permite
trabajar con otra perspectiva: no se ve
estrictamente un rubro en si, sino que
se trata de acompanar a la gente que
estd detrds de los diferentes rubros de
laactividad agropecuaria. La poblacién
objetivo dela DGDR no es solamente el
productor, sino que es también el asala-
riado rural y la poblacién rural. Uno de
los cometidos dela direccién es generar
politicas diferenciadas parala poblacién
objetivo que tiene mayores dificultades
para salir adelante. El desarrollo no es
solamente decir qué bien que produci-
mos en ganaderia, en tomate, en maiz,
cuando de repente no tenés los servi-
cios para que la familia que esta en ese
territorio tenga ganas de quedarse. En
la ruta 31, que atraviesa todo Salto, hay
una cantidad de productores familia-
res sin luz, sin teléfono, sin transporte
adecuado, sin policlinica. Por més que
trabajes muy bien para un rubro, es muy
dificil que el productor rural no se vaya
ala ciudad en busca de todo lo que en
el campo le falta. La DGDR se creé para
buscar esos vinculos que van mas alla
de lo productivo. Estamos empezando
atrabajar de manera transversal, a arti-
cular con UTE, con Antel, con MEVIR,
con el Ministerio de Transporte. Hay un
lineamiento del presidente de la Repu-
blica que dice quela electrificacién tiene
quellegaratodo el territorio; UTE desde
que se creé funcionaba como empre-
sa, si no le resultaba rentable llevar la
electricidad a una zona, no la llevaba.
Hay que hacer politicas diferenciadas

Plan Ovino Fue impulsado en 2012 por la
DGDR del MGAP y se financia con un présta-
mo de 3.598.577 délares del Banco Intera-
mericano de Desarrollo. Busca mejorar las
capacidades productivas de emprendimien-
tos del rubro ovino. Tiene la peculiaridad de
apuntar a la conformacion de colectivos:
sélo podian inscribirse grupos, de cincoa 20
integrantes, que estuvieran conformados
por 70% de productores familiares, el 30%
restante podia incluir a productores no
familiares y medianos.

Seaprobaron 115 planes queinvolucrana
1.020 productores (853 son familiares). El
plazo de ejecucién es desde diciembre de
2012 amayo de 2014. El subsidio exige una
contrapartida: el productor debe aportar el
50% de lo que cueste la inversion.

generar dos asalariados fijos.

Clasificacion de productores

La DGDR estableci6 el concepto de productor familiar, para quienes desarrollan algunas
politicas diferenciadas. Los requisitos para ser catalogado como tal son explotar un predio
guetengahasta500 hectareasindice Coneat 100 (eso permite, porejemplo, que formenesa
categoria predios de 1.000 hectdreas con Coneat 50), residir en él 0 a una distancia inferior
a50kilémetros, que la actividad sea el principal sustento econémicoy que lamanode obra
contratada nosupere losdos asalariadosanuales o el equivalente a lasjornadas que puedan

El MGAP considera productor mediano a quien tiene hasta 1.250 hectéreas indice Coneat
100y grande a quien supera las 1.250 hectareas Coneat 100.

porque sinolashacemos, la gente se va.
La situacién ha mejorado mucho, pero
somos conscientes de que falta.

-3;Cudleslasituacion delaproduccion
ovina?

-Nuestro pais fue construido en base a
lalana. Llegamos a tener 25 millones de
ovinos cuando se dio un quiebre a nivel
mundial, en 1989-1990, con el stock de
lana que guardaba Australia para que no
cayeran los precios. Lleg6 un momento
en que la situacién no se aguant6 mas,
selargé el stock al mercado ylos precios
ylapoblacién de ovinos a nivel mundial
sevinieron a pique. Entonceslo que era
unmundo dominado porlanas mediasa
gruesas se fue transformando alanas fi-
nasysuperfinasyse abrié elmercado de
la carne ovina. En Uruguay el SUL hizo
un trabajo muy importante con el tema
del cordero pesado. Antes se producian
s6lo caponesyel cordero pesado, que se
genera en un ano de vida del animal, o
menos, tiene un retorno rapidisimo; pa-
samos a comercializar un producto con
un valor agregado muy importante.

-Pero esa alternativa es para algunos
productores, para los que tienen sufi-
ciente comida para alimentarlos...

-Esa es una de las alternativas que he-
mos estado trabajando desde la DGDR
para que sea también para los produc-
tores chicos; ahi es donde entran los
planes ovinos y el trabajo en cadena

que tratamos de llevar adelante con la
poblacién objetivo [ver recuadro]. En-
tran el cordero pesado, el afinamiento
delana, el alambrado, lainfraestructura
y la retencién de borregas, que es una
forma de aumentar el stock . Tradicio-
nalmente los productores familiares,
cuando llega el momento del destete,
venden el producto, sea el ternero o el
cordero, porque sus predios son chicos
yno tienen dénde continuarla escalera.
En en enero, febrero, venden el corde-
ro flaco a productores grandes que lo
compran porque tienen espacio para
invernarlo. Ese productor en agosto,
setiembre, lo saca como cordero pesado
yel kilo vale el doble de lo que pagé por
el kilo flaco; est4 dentro de las reglas de
mercado, pero ;como hace el productor
chico para lograr ese producto que tie-
ne un valor agregado importantisimo?
Con este plan fomentamos que un pro-
ductor del grupo tenga una parcela de
tierra donde haga mejoramiento para
que todos manden alli sus corderosy
produzcan un cordero pesado. Es una
manera de fomentar que ese valor agre-
gado se genere entre ellos. Lo mismo
pasa con la adquisicién de vientres y de
reproductores. Pequenos productores
de lanas finas presentaron un proyecto
de compra de carneros de alta calidad
genética y armaron un circuito de in-
seminacién para usarlos. Les parecia
mentira estar en un remate ofertando
por el mejor carnero junto con los pro-

José Taddeo. / F0T0: JAVIER CALVELO

ductores grandes, y haberlo comprado.
Lo contaban con orgullo porque ellos
solos no iban a poder hacerlo nunca.
Siempre se ha dicho que juntar al pro-
ductor ganadero no es facil, y es cierto.
Enrealidad, con estos 1.020 productores
no generamos 115 grupos, generamos
115 emprendimientos asociativos; si
después de este afio y medio terminan
en un grupo conformado, es uno de los
indicadores que vamos a medir.

-3Cudl es la importancia de fomentar
elrubro ovino?

-Vimos en él un rubro interesante para
el productor familiar. Histéricamente
el ovino estuvo acompafiado del hom-
bre: la produccién ovina es el hombre,
el pastor con las ovejas y el perro pastor
es una imagen que se trae desde siglos
atras. La oveja precisa mano de obra.
La ganaderia vacuna es algo mas facil,
el invernador larga a los novillos en el
campo y los saca gordos. El ovino ne-
cesita mas atencion, por eso se dejé de
criar en los establecimientos grandes,
que fueron los que se desprendieron
del ovino y pasaron a la ganaderia va-
cuna; el ovino va quedando en los pre-
dios medianos y en los chicos porque
estd la mano de obra. Con eso estamos
apoyando nuestra poblacién objetivo y
generando un rubro que es sustentable
y que le ayuda al productor a quedarse
en el campo. También consideramos
importante no perder la cultura ovina
que existe en el pais.

-;Convendria mantener la produc-
cion ovina si no fuera rentable?

-No podemos patear contra un clavo
porque si no fuera rentable serfan pro-
ductores que tendrian que vivir en base
asubsidios. El apoyo financiero que haya
que darle tiene que ser por productos que
tengan un sesgo de rentabilidad y que
a su vez favorezcan la conservacion del
medio ambiente. No podemos pensar
nunca mas en un pafs con 25 millones
de ovinos. Necesitamos tenerlos huevos
repartidos en varias canastas.

ladiaria

GLOSARIOOVINO

Basalto: roca volcanica
de color oscuro; unade
lasmasabundantesenla
corteza terrestre.

Carda: instrumento
parecidoauncepillo,
conpuntasdealambre,
para cardar tejidos. Su
modelo mas antiguoesun
instrumento conmango
formado porunarmazén
demaderaenel quese
insertaban los cardos
secos. Durante muchos si-
glos se utilizaron las pUas
del cardo: de ahiviene su
nombre,apesarde que
éstas fueron sustituidas
por otros materiales.
Cardar: desenredaro
peinarlas fibras textiles
enbruto paradarmas
suavidady volumen, como
paso previoasu hilado.

Coneat: indice estructu-
rado por el Ministeriode
Ganaderia, Agricultura

y Pescay la Comisién
Nacional de Estudio Agro
Econémicodela Tierra
(Coneat), formadaen
1968, que determina la
capacidad de los suelos
del pais, evaluados en
kilos de carne bovina,
ovinaenpieykilosdelana
por hectérea de campo
natural. Cada hectarea
de tierrauniforme tiene
unindice Coneat puroy,a
suvez, cada campo tiene
unindice promedio, fijado
enbasealos distintos
tipos desuelosquelo
componen.LaConeat
definié que elindice 100 es
la capacidad productiva
media del pais. En suelos
superficiales de basalto se
encuentran campos con
indice Coneat 30,40y 50,
mientras que enzonas
degranaptitud agricola,
como Soriano, Rio Negro
y Colonia, se encuentran
campos conindice 150,
180y190.

Core Test: andlisis de
laboratorioenlalana para
determinacién de diame-
trode fibra, rendimiento
allavadoy porcentaje
demateria vegetal.Los
productores le llaman “co-
reo”. El Core Test 0 ensayo
de caladuras comprende
dos ensayos enuno:la
determinacién del “rinde”
orendimiento (baselana
y base materia vegetal)
yladeterminaciéndela
“finura” (diametrode
fibra promedio, medido en
micras) del lote.

Micronaje: enel casode
lalana, diametro o grosor
delafibra o pelo medido
enmicras.Lamicraesuna
unidad de longitud utili-
zada para medir cuerpos
muy pequefios. Unamicra
esiguala0,0001cm,o,
loque eslomismo,una
millonésima de metro.
Laslanasmasfinasen
Uruguaysonde20al7
micrasy lasuperfinaes
menora 17 micras.

Rueca: maquinade

hilar, torno de hilaro
hiladora; instrumento
para hilarmanualmente
fibras textiles. Consiste
enunbastonenel quese
enrollalaramade fibra,
queincorpora unarueda,
un pedal omanivelayuna
devanadera pequenao
soporte giratorio fijo para
facilitar suextensiényla
utilizacién. Herramienta
muy antigua conimporta-
nia simbolica, por ejemplo,
enlndiarepresentala
lucha contra el imperialis-
mo britanico, ya que como
parte de sucampafiade
desobediencia civil, Ma-
hatma Gandhi convencié
asus seguidores de que
lamejor forma de atacar
al Imperio era no comprar
los productos textiles
extranjeros sino fabricar la
ropa de forma artesanal.

Top (delana):esel
vellénde lanalimpiay
peinada, es decir, lavada
y cardada. Se vende por
kiloy es,en general, loque
compran las hilanderas
parahilar,ya que el proce-
sodelavadoycardadoda
mas trabajo.



