LA CADENA INDUSTRIAL LANERA

Insertando al pais en los mercados mas exigentes

@X@ Ing. Agr. Diego Saavedra

Gte. Gral. Central Lanera Uruguaya




“Valor es lo que se necesita para levantarse

y hablar; pero también es lo que se requiere

para sentarse y escuchar”
[Winston Churchill)







LAS CADENAS UNEN
LA PRODUCCION PRIMARIA

CON LOS MERCADOS
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CARACTERISTICAS
DEL NEGOCIO LANERO

EN URUGUAY
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LA INDUSTRIA TOPISTA

EN URUGUAY
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EL SECTOR

EN NUMEROS
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USD 150 MILLONES ¥
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VALOR AGREGADO
SECTORIAL [CINVE)

USD 48 MILLONES
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GRASA Y EQ{OLINA

USD 10 MILLONES




LANA SUCIA LANA INDUSTRIALIZADA
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EXPORTACIONES EN URUGUAY - ANO 2015



COMPETITIVIDAD

INTRINSECA DEL SECTOR
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EL EJEMPLO

AUSTRALIANO
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IMPORTANCIA DE LA
DIVERSIFICACION Y

LA SOFISTICACION







SENSIBILIDAD A LA
PERDIDA DE

COMPETITIVIDAD
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FACTORES QUE AFECTAN
LA COMPETITIVIDAD

DEL SECTOR
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ARANCELES E INSERCION
T

APOYOS Y BENEFICIOS PERDIDOS




IMPORTANCIA DE CUIDAR

LAS CADENAS MADURAS







MENSAJE FINAL
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VISION ESTRATEGICA
CUIDAR LAS CADENAS

"Mt INVERSION Y PROTECCION »
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CONSTRUIR UN PAIS AGROINTELIGENTE




GRACIAS
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